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 小田急電鉄株式会社（本社：東京都新宿区 社長：星野 晃司）と小田急グループのＵＤＳ株式会社

（本社：東京都渋谷区 社長：中川 敬文 以下ＵＤＳ）、株式会社エリスタ（本社：東京都新宿区 

社長：村山 慶輔 以下エリスタ）は、２０１８年３月２６日（月）から、訪日外国人旅行者向けの

着地型旅行商品「SHIMOKITAZAWA Local Walking Tour」の予約を開始し、４月２日（月）から実施

します。 

本企画は、２０１７年１０月に新宿に開業し、ＵＤＳが運営するインバウンド関連事業者向け

コワーキングスペース「INBOUND LEAGUE」（インバウンドリーグ）に入居するベンチャー企業等と

小田急グループが連携したはじめての施策です。近年の訪日外国人旅行者数の増加や、旅行に対する

ニーズの多様化を受け、箱根や湘南、大山に次ぐ新たな沿線観光地を発掘するために、インバウンド

事業ベンチャー企業が有する専門知識やノウハウを活かしながら造成しました。 

「SHIMOKITAZAWA Local Walking Tour」は、ガイド付きの日帰りツアーで、事前予約制により、

下北沢駅周辺のローカルの魅力を詳しくご案内します。商品造成の過程では、在日外国人によるモニ

タリングツアーを実施し、参加者の意見をツアー行程に反映するなど、外国人目線を活かした商品内

容となっています。 

なお、商品化は、訪日外国人旅行者を対象とした着地型旅行商品の企画・販売を中心に旅行関連

事業を手がけるエリスタが行い、INBOUND LEAGUE 内ツアーデスクのほか、３月２９日（木）にリニ

ューアルオープンを予定している、訪日外国人旅行者向け案内所の小田急旅行センター 新宿西口内

はこね旅市場でも本商品を販売します。 

 

 

 

 

 

 

 

 

        

⼩⽥急グループ×インバウンドベンチャー企業コラボ 
沿線の新たな魅⼒を発掘︕下北沢をめぐる着地型ツアーを発売 

３⽉２6 ⽇（⽉）から予約開始、４⽉２⽇（⽉）から実施 

（SHIMOKITAZAWA Local Walking Tour パンフレット表紙）（SHIMOKITAZAWA Local Walking Tour パンフレット中面） 



「下北沢をめぐる着地型ツアーを販売」の概要は以下のとおりです。 

 

記 

 

１ 名 称 SHIMOKITAZAWA Local Walking Tour 

 

２ 概 要 INBOUND LEAGUE と小田急電鉄の連携により、訪日外国人向けに小田急沿線の隠

れた魅力を発掘し、その魅力をツアーとして商品化および販売する初めての取り

組みです。ローカルの魅力・体験を求める訪日外国人に向け、下北沢に暮らす人

の目線で、観光化されていない日本の日常の暮らしを肌で感じられる着地型ツアー

を、エリスタがインバウンド事業ベンチャーとコラボレーションしながら企画し、

エリスタおよび小田急旅行センター 新宿西口内 はこね旅市場で販売します。 

 

３ 予約開始日 ２０１８年３月２６日（月） 

 

４ 催 行 日 ２０１８年４月２日（月）から 平日２日程度 

 

５ 発 売 場 所  インバウンド関連事業者向けコワーキングスペース「INBOUND LEAGUE」内 

エリスタツアーデスク 

   小田急旅行センター 新宿西口内 はこね旅市場 

    ※ リニューアルオープン後の３月２９日（木）から発売します 

 

６ 価 格 ５，８００円／名（税込み） 

 

７ コ ー ス １３：００  下北沢駅南西口集合 

   （一例）     下北沢ローカルウォーキングツアー 

-Tollywood（下北沢で唯一の映画館） 

-Flash Disc Ranch（5万枚のレコードが揃う老舗店） 

-東洋百貨店（ガレージを改装して作られた複合ショップ）

など 

１６：００   下北沢駅にて解散 

※	下北沢ローカルウォーキングツアーでは、地域に詳しいガイドが参加者の要

望に応じてコースをアレンジして下北沢の魅力をご紹介します。 

 

８ 申 し 込 み 株式会社エリスタ 担当：候、多葉田 

  Email  reservation@ellista.jp 

  WEB    http://ellista.jp/tour/shimokitazawa.php 



９ そ の 他   最小催行人員２名 

   参加には催行日前日１７時までの申し込みが必要です。 

 

【参考】 

小田急グループでは「長期ビジョン２０２０」において、２０２０年度までを「収益基盤を強化

し、事業成長すべき期間」としており、２０２０年度までにグループインバウンド収益２３０億円

の達成を目標に掲げています。目標の達成に向け、今後もインバウンドベンチャー企業との連携を

強化し、沿線の新たな魅力を積極的に発掘することで、訪日外国人旅行者の方にお楽しみいただけ

る商品を造成するなど、インバウンド収益の拡大を目指します。 

 

【INBOUND LEAGUE とは】 

インバウンド関連の情報、ノウハウ、人が集まり、新たなインバウンドビジネスを創出するベン

チャーを支援する場となることで、インバウンドを通した、企業や地域の活性化支援を目指した複

合型コワーキングスペース。 

ワークプレイスに加えて、イベントスペース、畳敷き和サロン、世界各国の人が入居するシェア

ハウスなど、インバウンドビジネスに関わる多様なプレイヤーに応じた空間を設けています。 

 

【エリスタとは】 

日本各地で地域活性のプロジェクトを手がける UDS と、インバウンド事業に先駆的に取り組んで

きたやまとごころの合弁による旅行会社。両社の事業ナレッジとネットワークを掛け合わせ、訪日

外国人旅行者を対象とした着地型旅行の企画・販売を中心とした旅行関連事業を手がけることで海

外と地域各地を繋ぎ、地域の未来づくりに貢献することを目指しています。 

 

 

以 上 

 

＊このニュースリリースは次のところにお届けしております 

○国土交通記者会 ○都庁記者クラブ 

― 
このニュースリリースに関するお問い合わせは以下の担当までお願いします 

小田急電鉄㈱ ＣＳＲ・広報部 ［斉藤・中尾］  ＴＥＬ ０３－３３４９－２２９０ 

ＵＤＳ㈱   広報担当    ［児島・八
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